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1. ЦЕЛИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ 
Цель: Формирование у обучающихся системного комплексного представления об 

основах коммерческого права; правовом регулировании важнейших общественных 
отношений в сфере коммерческой деятельности; получить знания о содержании 
отдельных институтов коммерческого права; субъектах и объектах коммерческих 
правоотношений; коммерческих сделках и обязательствах; государственном 
регулировании коммерческих правоотношений; институте юридической 
ответственности в области коммерческой деятельности 

 

2. МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В СТРУКТУРЕ ОБРАЗОВАТЕЛЬНОЙ 
ПРОГРАММЫ 

 
Дисциплина Б1.О.32 Коммерческое право относится к обязательной части 
Блока 1. 

 

3. ПЛАНИРУЕМЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ ОБУЧЕНИЯ ПО ДИСЦИПЛИНЕ 
 

Код и наименование 
компетенции выпускника 

Код и 
наименование 

индикатора 
достижения 

компетенций 

 
Планируемые результаты обучения по дисциплине 

УК-11. Способен 
формировать 
нетерпимое отношение 
к проявлениям 
экстремизма, 
терроризма, 
коррупционному 
поведению и 
противодействовать им 
в профессиональной 
деятельности 

УК-11.2. 
Способен 
выносить 
суждения и 
оценку 
коррупционному 
поведению, 
принимать меры 
по 
противодействию 
 

Знать: организацию правовых институтов, 
регулирующих деятельность коммерции, права и 
обязанности субъектов коммерции, нормативно-
правовые акты, регулирующие деятельность 
коммерческие отношения, стандарты этики юриста, 
признаки коррупции, антикоррупционные способы 
действий 
Уметь: выбирать методы и средства 
антикоррупционного поведения 
Владеть: применять знания и умения в практической 
деятельности, проводить антикоррупционные действия 

ПК-3 Способен 
разрабатывать, 
систематизировать и 
внедрять локальные 
нормативные акты в сфере 
своей профессиональной 
деятельности 

ПК-3.2. Готов на 
прикладном 
уровне 
применять 
теоретические 
положения при 
подготовке 
проектов 
нормативно-
правовых актов в 
профессиональн
ой деятельности 

Знать: законодательство Российской Федерации, 
международно-правовые акты, регулирующие сферу 
деятельности 
Уметь: выбирать необходимые нормативные акты в 
своей профессиональной деятельности, отвечающие 
законодательным требованиям и нормам 
Владеть: навыком применения законов, подзаконных 
актов и иных правовых норм в своей работе 
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4. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ* 
 

Номер и 
наименование тем 

и/или 
разделов/тем 

 
 

Содержание дисциплины 

Объем дисциплины 

(академические часы) 

Контактная работа  

СРО ЗЛТ ПЗ ЛР 

Тема 1. Понятие и 
источники 
коммерческого 
права 

Понятие коммерции и коммерческого права. 
Коммерческое право, как наука и учебная 
дисциплина. Основания выделения коммерческого 
права в качестве подотрасли гражданского права. 
Дуализм частного права. История развития 
коммерческого права в России и за рубежом (Италия, 
Франция, Германия, США). Правовое регулирование 
коммерческой деятельности. Предмет изучения 
дисциплины коммерческого права. 
Взаимосвязь и разграничение содержания дисциплин 
коммерческого права и гражданского права. 
Взаимосвязь дисциплины коммерческого права со 
смежными управленческими и экономическими 
дисциплинами: менеджментом, экономикой 
предприятия, коммерческой логистикой и другими. 
Понятие и виды источников коммерческого права. 
Система торгового законодательства России. 

2 2  8 

Тема 2. Субъекты 
коммерческого 
права 

Понятие и виды участников коммерческой 
(торговой) деятельности. Функциональные виды 
участников торговли. Виды независимых 
посредников (торгово- посреднические фирмы, 
торговые дома, дилеры, дистрибьюторы, трейдеры, 
стокисты, брокеры, торговые маклеры). Порядок и 
условия участия в торговой деятельности 
индивидуальных предпринимателей. 
Специализированные виды некоммерческих 
организаций, содействующих осуществлению 
рыночных отношений: оптовые ярмарки, товарные, 
биржи, оптовые продовольственные рынки и другие. 
Участие публично- правовых образований в 
товарном обращении. Участие иностранных 
организаций, их представительств во внутреннем 
торговом обороте. 
Классификация и организационно-правовые формы 
коммерческих организаций. Порядок создания и 
государственной регистрации коммерческих 
организаций. Проблемы выбора учредителями 
оптимальной организационно-правовой формы 
юридического лица. Особенности создания 
предприятий с участием иностранных инвестиций. 
Способы индивидуализации коммерческих 
организаций в торговом обороте (место нахождения, 
фирменное наименование). Общая характеристика 
процедур реорганизации и ликвидации организаций. 
Механизмы использования некоммерческих 
организаций в торговой деятельности. 
Законодательство РФ о несостоятельности 
(банкротстве). Понятие и признаки банкротства. 

1 2  8 
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Порядок разбирательства дел о банкротстве в 
арбитражных судах. Правовой статус арбитражных 
управляющих. Общая характеристика процедур, 
применяемых к несостоятельному должнику. 
Особенности банкротства отдельных категорий 
должников. 

Тема 3. Объекты 
торгового оборота 

Понятие объектов торгового оборота. Движимые 
вещи, не изъятые из обращения и имеющие 
стоимостную оценку, как основной объект торговой 
деятельности. Правовой режим товаров: товары 
потребительского и производственного назначения; 
товары краткосрочного и длительного пользования; 
сельскохозяйственная продукция. Действующий 
порядок лицензирования деятельности участников 
торгового оборота. Средства индивидуализации 
товаров (производственная марка, товарный знак и 
знак обслуживания, наименование места 
происхождения товара). 
Правовой режим денег. Деньги как всеобщий 
эквивалент и самостоятельный объект торговых 
обязательств. Юридическая природа наличных и 
безналичных денег. Условия использования 
иностранной валюты в торговых операциях на 
территории Российской Федерации. 
Товарораспорядительный документ, как объект 
коммерческого права. 
Соотношение понятий «ценная бумага» и 
«товарораспорядительный документ». 
Понятие товарного рынка. Законодательство о 
структуре товарного рынка. Концепция развития 
товарных рынков в РФ и субъектов РФ. Понятие 
оптового рынка. Понятие оптовой торговли. Отличие 
оптовой торговли от розничной. Формы организации 
оптовой торговли. Правовые основы регулирования 
оптовой торговли. 

1 2  8 

Тема 4. Торговый 
договор, общие 
положения 

Понятие договора и сделки в торговом 
законодательстве. Классификация договоров 
коммерческого права: реализационные, 
посреднические и договоры, содействующие 
торговле. Структура и виды договорных связей. 
Договоры, применяемые исключительно или 
преимущественно в торговом обороте. Особенности 
гражданско- правовых договоров, обусловливаемые 
использованием их в торговом обороте. 
Способы ускоренного заключения договоров в 
торговом обороте. Принятие продавцом к 
исполнению заказа покупателя в порядке 
«молчаливого акцепта». Использование стандартных 
форм договоров и специальных процедур 
заключения договоров на товарных биржах, при 
сделках с товарораспорядительными документами и 
других. Заключение договоров на основе типовых 
форм (проформ), утверждаемых промышленными и 
торговыми ассоциациями. Правомочия сторон по 
отступлению от текста проформ договоров. 
Правовое регулирование заключения договоров в 

1 2  8 
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системах электронной торговли. Порядок 
заключения договоров с использованием 
электронных средств коммуникации («электронная 
торговля»). 
Существенные условия торговых договоров. 
Соотношение стандартизированных (типовых) форм 
и условий договора, вырабатываемых сторонами. 
Определение предмета договора. Установление в 
договоре допустимых отклонений количества товара. 
Понятие ассортимента (номенклатуры) товара. 
Групповой и развернутый ассортимент, оформление 
договорных спецификаций. 
Установление договорных сроков (срок действия 
договора, срок передачи товара, графики отгрузки, 
возможность досрочной отгрузки или поставки 
товаров). Порядок доставки товаров (право выбора 
вида транспорта, обеспечение сохранности товара в 
пути, выборка, самовывоз). Принятие на 
ответственное хранение товара, поступившего без 
договора или с нарушением условий договора. 
Определение в договоре условий о качестве товара. 
Государственное регулирование качества товара – 
стандартизация и сертификация. Гарантийные сроки 
и сроки годности товаров. 
Способы установления цены на товар. 
Государственное регулирование ценообразования. 
Учет инфляции при установлении цен (соотношение 
валюты долга и валюты платежа, использование 
ценовых коэффициентов). Выбор способа и форма 
расчетов в торговом договоре. Плановые платежи, 
зачет взаимных денежных требований, расчеты по 
мере реализации товара, авансовая оплата. 
Соотношение наличных и безналичных платежей по 
действующим банковским правилам. Формы 
безналичных расчетов (платежные поручения, 
аккредитивы, чеки, расчеты по инкассо). 
Требования законодательства к изменению условий 
и досрочному расторжению договоров. Основания 
для одностороннего изменения и расторжения 
договоров оптовой купли-продажи, поставки, 
контрактации. Оформление двусторонних 
соглашений об изменении и расторжении торговых 
договоров. Судебный порядок изменения и 
расторжения торговых договоров. 

Тема 5. 
Особенности 
правового 
положения, 
правовое 
регулирование 
деятельности 
бирж. Практика 
создания и 
функционировани
я 

Понятие и значение бирж. Юридический статус 
биржи. Биржевая торговля. Законодательство о 
биржах и биржевой торговле. Регулирование 
биржевой деятельности локальными нормативными 
актами. Правила биржевой торговли. 
Организационно - правовая форма создания и 
функционирования бирж. Имущественные права 
участников биржи. Цели и задачи деятельности 
биржи. Правоспособность биржи. Лицензирование 
биржевой деятельности. Функции биржи. 
Организация биржевых торгов. Разработка правил 
биржевой торговли. Разработка биржевых 

4 4  8 
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контрактов. Стандартизация требований к биржевым 
товарам. Функции биржи по разрешению споров по 
биржевым сделкам. Участие биржи в выявлении и 
регулировании биржевых цен. Биржевое 
страхование. Биржевая система клиринга и расчетов. 
Информационная деятельность биржи. 
Государственный комиссар, его полномочия, 
порядок назначения. Биржевая арбитражная 
комиссия. 
Государственное регулирование биржевой 
деятельности. Система контроля за биржевой 
торговлей. Контроль за соблюдением 
законодательства биржей и биржевыми 
посредниками. Полномочия органов 
государственной власти и управления в 
регулировании биржевой деятельности. Полномочия 
антимонопольных органов в сфере биржевой 
деятельности. Правовые гарантии в области 
управления деятельностью биржи. 
Участники биржевой торговли. 

Тема 6. 
Биржевые 
сделки. 
Практические 
вопросы 
заключения. 
Биржевые споры 
и порядок их 
разрешения 

Понятие биржевой сделки. Различные походы к 
определению понятия биржевой сделки. 
Соотношение понятий “биржевая сделка” и 
“гражданско-правовая сделка”. Особенности сделок, 
заключаемых на бирже. Обязательные условия при 
заключении биржевых сделок. 
Классификации биржевых сделок. Классификация по 
объекту сделки. Сделки в отношении реального 
товара. Виды сделок с реальным товаром. 
Характерные особенности реальных сделок с 
немедленной поставкой товара. 
Форвардные сделки. Исполнение обязательств по 
форвардным сделкам. Преимущества форвардных 
сделок в коммерческой деятельности. Сделки, 
уменьшающие риск контрагентов при биржевой 
торговле. 
Залог – как гарантия исполнения обязательств по 
биржевым сделкам. Сделки с залогом на покупку. 
Сделки с залогом на продажу. 
Опционные сделки. Объект опционной сделки. 
Отличие опционной сделки от кассовых и 
форвардных сделок. Юридическая природа 
опционной сделки. Общие черты и различия 
опционной сделки и предварительного договора. 
Европейская и американская система опционов. 
Понятие сделки с премией. Практическое значение 
применения премии в биржевых сделках. Виды 
сделок с премиями, их особенности. Простые сделки 
с премией: с условной покупкой и условной 
продажей. Условия выплаты премии. Двойные 
сделки с премией. Увеличение гарантий 
плательщика премии. Право отхода от сделки. Учет 
величины премии при определении стоимости товара 
в двойных сделках с премией. Кратные сделки с 
премией: с выбором покупателя, с выбором 
продавца. Особенности выплаты премии в кратных 

4 2  8 
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сделках с выплатой премии. 
Фьючерсные сделки. Фьючерсный контракт. 
Отличие фьючерсного контракта от форвардного. 
Ликвидность фьючерсных контрактов. Стандартные 
условия фьючерсного контракта. Права сторон по 
фьючерсному контракту. Объект сделки по 
фьючерсному контракту. Особенности применения 
фьючерса. 
Механизм биржевой фьючерсной торговли. 
Организация биржевой торговли фьючерсными 
контрактами. Функции Расчетной палаты при 
организации фьючерсной торговли. Порядок 
расчетов и порядок ликвидации фьючерсных 
контрактов. Исполнение фьючерсных контрактов. 
Ответственность за нарушение обязательств по 
фьючерсной торговле. Договор на брокерское 
обслуживание. 
Биржевые споры. Споры, отнесенные к компетенции 
биржевой комиссии. Последствия рассмотрения 
споров арбитражной комиссией. Порядок 
исполнения решений, вынесенных арбитражной 
комиссией. 

Тема 7. Правовое 
регулирование 
аукционов и 
ярмарок 

Понятие торгов. Юридическое значение торгов. 
Аукцион и конкурс как формы торгов. Критерии 
разграничения аукционов и конкурсов. 
Основные классификации аукционов по 
действующему законодательству. Открытые и 
закрытые аукционы. Классификации аукционов по 
типу заключаемого договора, по характеру 
функционирования аукционов, по сферам 
общественных отношений. Основные источники 
правового регулирования организации и проведения 
аукционов. Общая характеристика аукционных 
правоотношений. Субъекты аукционных 
правоотношений: организаторы и участники 
аукционов. Организаторы аукционов: собственник 
вещи, обладатель имущественного права, 
специализированная организация. Правовой статус 
участников торгов. Договорные правоотношения, 
складывающиеся в процессе организации и 
проведения аукционов. Две основные группы 
договорных отношений с участием 
специализированной организации. Организация и 
порядок проведения аукционов. Основные этапы 
проведения аукциона. Подготовка аукциона. 
Извещение о предстоящем аукционе. Содержание и 
форма извещения. Право организатора аукциона на 
отказ от проведения торгов. Непосредственное 
проведение аукциона. Правила проведения аукциона.  
Подведение итогов и оформление результатов 
аукциона.  Протокол о результатах торгов и его 
юридическая сила. 
Понятие ярмарки. Ярмарка как форма организации 
торговли. Действующее законодательство о 
ярмарочной деятельности. Международные ярмарки. 

2 2  8 
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Тема 8. 
Особенности 
отдельных видов 
договоров в 
торговле 

Договоры на возмездную реализацию товаров для 
предпринимательских и хозяйственных нужд 
(«реализационные договоры») — договорная основа 
коммерческой деятельности. Виды реализационных 
договоров: оптовая купля-продажа, поставка, 
контрактация сельскохозяйственной продукции, 
поставка для государственных нужд, мена и другие. 
Основания разграничения видов реализационных 
договоров, критерии выбора субъектами вида 
заключаемого договора 
Посреднические договоры в коммерческой 
деятельности. Их типовая принадлежность к 
договорам на возмездное оказание услуг. Виды 
торгово- посреднических договоров: коммерческая 
комиссия, коммерческое поручение, агентирование и 
другие. 
Договоры, содействующие торговле. Виды таких 
договоров: на проведение маркетинговых 
исследований, создание рекламной продукции, 
распространение и размещение рекламы, 
предоставление и обработку коммерческой 
информации, хранение товаров, договор 
коммерческой концессии (франчайзинга) и другие. 
Организационные договоры в торговле, их основные 
виды. Соглашения о межрегиональных поставках 
товаров, договоры органов исполнительной власти и 
местного самоуправления с производственными и 
торговыми фирмами по вопросам коммерческой 
деятельности, организационные договоры на 
транспорте и другие. 
Источники, регулирующие перевозки товаров. 
Транспортные договоры, их виды. Договоры об 
организации перевозок. Заявки на перевозку грузов. 
Договоры на перевозку конкретной партии груза. 
Транспортные документы. Накладная, товарно-
транспортная накладная, коносамент. Порядок 
приемки товара по количеству и качеству. 
Коммерческий акт. Комиссия по приемке груза. 
Претензионный порядок урегулирования споров из 
договоров перевозки. Обязательное досудебное 
урегулирование споров. Подведомственность дел 
судам по договорам международной перевозки 
грузов. 

1 2  8 

Тема 9. 
Ответственность 
за нарушение 
торговых 
договоров 

Виды и характер ответственности за нарушение 
обязательств, применяемой в торговом обороте. 
Закон и договор как основания установления 
(источники) ответственности. 
Правомочия сторон по установлению в договоре и 
изменению предусмотренных законом мер 
ответственности. Установление в договоре мер 
ответственности за неисполнение обязанностей, 
предусмотренных законом. Соглашения о 
возмещении убытков в заранее определенном 
(твердом) размере, увеличении или уменьшении 
установленного законом размера неустойки и 
процентов по денежным обязательствам. 

1 2  8 
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Определение в договоре соотношения между 
неустойкой и возмещением убытков от нарушения. 
Критерии выбора вида ответственности за 
нарушения обязательств в торговом обороте. 
Способы оптимального определения в договорах 
размера и порядка начисления неустойки (штрафа, 
пени). 
Условия освобождения от ответственности за 
допущенное нарушение обязательства. Понятие 
непреодолимой силы. Указание в договоре 
конкретных обстоятельств, рассматриваемых в 
качестве непреодолимой силы. Другие 
предусмотренные законом основания для полного 
или частичного освобождения должника от 
ответственности. 
Проверка сохранности товара при получении от 
транспортных организаций. Коммерческие акты, 
порядок их составления, обжалование отказа в 
выдаче акта. Требования закона относительно 
порядка приемки товаров в отношениях по купле- 
продаже. Определение в договорах порядка и 
особенностей приемки отдельных видов товаров. 
Законодательство о претензионном порядке 
урегулирования споров. Включение в договор 
условия о претензионном урегулировании споров. 
Порядок и сроки предъявления претензий 
(рекламаций) в торговых отношениях. Содержание 
претензии. Документальное обоснование 
претензионного требования. Порядок и сроки дачи 
ответа на претензию. Соглашение о бесспорном 
списании сумм по признанным претензиям. 
Особенности предъявления претензий, вытекающих 
из перевозки грузов. Порядок и сроки предъявления 
и рассмотрения претензий, вытекающих из 
перевозки грузов. 

Форма аттестации (зачет с оценкой): 0 

Всего по дисциплине: 16 20 0 72 
 

*ЗЛТ – занятия лекционного типа, ПЗ – все виды занятий семинарского типа, кроме лабораторных 
работ, ЛР – лабораторные работы, СРО – самостоятельная работа обучающегося 

 
 

5. УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ И ИНФОРМАЦИОННОЕ 
ОБЕСПЕЧЕНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 

 
5.1 Рекомендуемая литература 

Библиографическое описание издания (автор, 
заглавие, вид, место и год издания, кол. стр.) Электронные ресурсы 
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5.2 Перечень лицензионного и свободно распространяемого 
программного обеспечения, в т.ч. отечественного производства 

 
 

- 7-Zip 
- LibreOffice 
- Офисное приложение - Р7-Офис; 
- Антивирус - Kaspersky Endpoint Security 

 
 

5.3 Перечень информационных справочных систем (ИСС) и 
современных профессиональных баз данных (СПБД) 

 
 

№ Наименование СПБД/ ИСС 

1. Электронная библиотека Юрайт - https://urait.ru/ 
2. Информационно-правовой портал ГАРАНТ.РУ - https://www.garant.ru/ 
3. Информационно-правовой портал КонсультантПлюс - 

https://www.consultant.ru/ 
4. Профессиональные справочные системы Консорциум Кодекс - https://cntd.ru/ 

5. Официальный интернет-портал правовой информации - http://pravo.gov.ru/ 

 
 

Коммерческое право : учебник для вузов / под 
общей редакцией Е. А. Абросимовой, В. А. Белова, 
Б. И. Пугинского. — 7-е изд., перераб. и доп. — 
Москва : Издательство Юрайт, 2025. — 606 с. — 
(Высшее образование). — ISBN 978-5-534-19860-7. 
— Текст : электронный // Образовательная 
платформа Юрайт [сайт]. — URL: 
 
Договоры коммерческого права. Проблемы общей 
теории торговых договоров : учебник для вузов / 
под редакцией В. А. Белова. — Москва : 
Издательство Юрайт, 2025. — 341 с. — (Высшее 
образование). — ISBN 978-5-534-12554-2. — Текст 
: электронный // Образовательная платформа 
Юрайт [сайт]. — URL: 
 
Договоры коммерческого права. Акты 
частноправовой унификации в системе источников 
договорного торгового права : учебник для вузов / 
ответственный редактор В. А. Белов. — Москва : 
Издательство Юрайт, 2025. — 336 с. — (Высшее 
образование). — ISBN 978-5-534-14599-1. — Текст 
: электронный // Образовательная платформа 
Юрайт [сайт]. — URL: 
 

https://urait.ru/bcode/559998  
 
 
 
 
 
 
 
https://urait.ru/bcode/566397  
 
 
 
 
 
 
 
 
https://urait.ru/bcode/568019 

https://urait.ru/
https://www.garant.ru/
https://www.consultant.ru/
https://cntd.ru/
http://pravo.gov.ru/
https://urait.ru/bcode/559998
https://urait.ru/bcode/566397
https://urait.ru/bcode/568019
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6. МАТЕРИАЛЬНО-ТЕХНИЧЕСКОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ 
ДИСЦИПЛИНЫ 

Для реализации данной дисциплины имеются специальные помещения 
для проведения занятий лекционного типа, занятий семинарского типа, 
курсового проектирования (выполнения курсовых работ) групповых и 
индивидуальных консультаций, текущего контроля и промежуточной 
аттестации, а также помещения для самостоятельной работы. 

Помещения оснащены оборудованием и техническими средствами 
обучения. 

Помещения для самостоятельной работы обучающихся оснащены 
компьютерной техникой с возможностью подключения к сети "Интернет" и 
обеспечением доступа в электронную информационно-образовательную 
среду института. 

 
Аудитория для проведения занятий лекционного типа, ауд. № 24 
Специализированная мебель, наборы демонстрационного 

оборудования, учебно-наглядные пособия и техническими средствами 
обучения: динамики, проектор, экран, ноутбук 

 
Аудитории для проведения занятий семинарского типа, № 53 
Специализированная мебель для деловых игр, наборы 

демонстрационного оборудования, макеты, наглядные учебные пособия. 
Технические средства обучения: системный блок, монитор, клавиатура, 
мышь, телевизор. 

 

7. МЕТОДИЧЕСКИЕ УКАЗАНИЯ ДЛЯ ОБУЧАЮЩЕГОСЯ ПО 
ОСВОЕНИЮ ДИСЦИПЛИНЫ 

 
Приступая к изучению дисциплины, обучающемуся необходимо 

ознакомиться со следующими документами: 
− учебно-методической документацией; 
− локальными нормативными актами, регламентирующими 

основные вопросы организации и осуществления образовательной 
деятельности, в том числе регламентирующие порядок проведения текущего 
контроля успеваемости и промежуточной аттестации обучающихся; 

− графиком консультаций сотрудников профессорско- 
преподавательского состава. 

Уровень и глубина освоения дисциплины определяются активной и 
систематической работой обучающихся на лекционных занятиях, занятиях 
семинарского типа, выполнением самостоятельной работы, в том числе в 
части выделения наиболее значимых и актуальных проблем для дальнейшего 
изучения. Особым условием качественного освоения дисциплины является 
эффективная организация труда, позволяющая распределить учебную 
нагрузку равномерно в соответствии с графиком учебного процесса. 



13 
 

При подготовке к учебным занятиям обучающимся предоставляется 
возможность посещения консультаций сотрудников профессорско-
преподавательского состава согласно расписанию, установленному в графике 
консультаций. 

Аудиторная и внеаудиторная работа обучающихся должна быть 
направлена на формирование: 

− фундаментальных основ мировоззрения обучающихся и 
естественнонаучного познания; 

− базисных знаний, соответствующих направлению подготовки и 
заявленной профессиональной области, формирующих целевую и 
профессиональную основу для подготовки кадров; 

− профессиональных компетенций ориентированных на удовлетворение 
потребностей рынка труда; 

− индивидуальной траектории посредством освоения уникального набора 
профессиональных компетенций дополняющих компетентностную 
модель обучающегося, за счет ориентации на конкретные 
профессиональные специализированные области знаний, определяемые 
представителями рынка труда; 

− метанавыков обучающихся, таких как: командная работа и лидерство, 
анализ данных, цифровые навыки, разработка и реализация проектов, 
межкультурное взаимодействие. 

8. ОСОБЕННОСТИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ ДЛЯ ИНВАЛИДОВ 
И ЛИЦ С ОГРАНИЧЕННЫМИ ВОЗМОЖНОСТЯМИ ЗДОРОВЬЯ 

 
Обучение обучающихся с ограниченными возможностями здоровья 

при необходимости осуществляется на основе адаптированной рабочей 
программы с использованием специальных методов обучения и 
дидактических материалов, составленных с учетом особенностей 
психофизического развития, индивидуальных возможностей и состояния 
здоровья таких обучающихся (обучающегося). 

В целях освоения учебной программы дисциплины инвалидами и 
лицами с ограниченными возможностями здоровья Институт обеспечивает: 

– для инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья по 
зрению: размещение в доступных для обучающихся, являющихся слепыми 
или слабовидящими, местах и в адаптированной форме справочной 
информации о расписании учебных занятий; присутствие ассистента, 
оказывающего обучающемуся необходимую помощь; выпуск 
альтернативных форматов методических материалов (крупный шрифт или 
аудиофайлы); 

– для инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья по 
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слуху: надлежащими звуковыми средствами воспроизведение информации; 
– для инвалидов и лиц с ограниченными возможностями здоровья, 

имеющих нарушения опорно-двигательного аппарата: возможность 
беспрепятственного доступа обучающихся в учебные помещения, туалетные 
комнаты и другие помещения кафедры, а также пребывание в указанных 
помещениях. 

Обучающиеся из числа инвалидов и лиц с ОВЗ обеспечены печатными 
и (или) электронными образовательными ресурсами в формах, 
адаптированных к ограничениям их здоровья. Образование обучающихся с 
ограниченными возможностями здоровья может быть организовано как 
совместно с другими обучающимися, так и в отдельных группах или в 
отдельных организациях. 
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